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			Boeken

De wereld van fondsenwerving biedt elke dag een bijzondere ontdekkingsreis. Er liggen nog zoveel mooie kansen voor het oprapen. Soms zijn ze verborgen, soms liggen ze zo dichtbij dat je er haast overheen kijkt. Met onze jarenlange kennis en praktijkervaring helpen we deze kansen ontdekken, het eens van een andere kant te bekijken. Dat doen we binnen opdrachten, in blogs en artikelen, in trainingen, lezingen, workshops. En met onze boeken.
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			Weg van Filantropie (2017) is een handboek voor non-profits die (beter) willen samenwerken met major donors, en vice versa. Het staat vol praktische tips, gebaseerd op ervaringen uit onze dagelijkse praktijk, interviews met major donors en non-profit organisaties en de informatie uit het major donoronderzoek ‘Filantropie in Nederland’.



Naast Weg van Filantropie ontwikkelden we ook een werkboek. Je kunt deze gebruiken als fondsenwerver, om in 6 concrete stappen aan tafel te komen bij mensen die een grote gift kunnen geven. Of als gever, om stap voor stap tot een strategie te komen die aansluit bij je filantropische idealen en deze in de praktijk te brengen met non-profit organisaties.

Koop jouw exemplaar hier.


		

	

















	
		
			Handboek Friendraising (2012) bevat 21 strategieën om gevers en supporters van je organisatie duurzaam te verbinden. Het is een praktisch handboek dat al honderden organisaties – van groot tot klein, van ervaren tot onervaren – heeft geholpen om gevers niet als wandelende portemonnees te zien, maar hen te erkennen voor de idealen die ze willen waarmaken.



Friendraising gaat over het stimuleren van betrokkenheid bij je organisatie. Dat gaat verder dus dan fondsenwerving. Want dat kunnen veel non-profit organisaties als de beste. Maar duurzame relaties opbouwen: dat vraagt om een mentaliteitsverandering. Met dit boek hebben we (inter)nationaal al vele fondsenwervers geholpen met deze mindshift.

Koop jouw exemplaar hier.
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			Privacy Statement

In deze privacyverklaring informeren wij je over de wijze waarop Nassau Fundraising persoonsgegevens verwerkt, over de doeleinden waarvoor wij deze verwerken en over jouw rechten hierbij.






		

	





	
		
			Bezoekadres

Sarphatistraat 370

1018 GW Amsterdam

+31 (0)20 520 65 55






		

	





	
		
			Meld je aan voor onze nieuwsbrief

Nassau verstuurt regelmatig een nieuwsbrief. Over events, topics uit het vak, geplande en nieuwe trainingen, vacatures enz. Wil je deze berichten via e-mail ontvangen? Meld je aan!


		

	














		
				

					

	



	
		
							
								

		
				

					

	


			
			
 

 




	
	


















































